Y TSKYDD

"En liter farg av fel sort, pa fel stalle och pé fel satt, det kostar ofantliga
pengar’. Upphovsman till dessa kloka ord ar Ame Finman och denna

manads ytskyddsartikel agnar vi at att diskutera bestéllar- och konsult-
kompetens, kvalitetsaspekter, krav och utbildningsbenhov med honom.
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rne Finman ir firgkemist och har varit
verksam inom branschen i 6ver fyrtio ar,
bland annat som utvecklare av industrifirg
for korrosionsskydd, produktchef och
teknisk siljare. I ca tio 4r arbetade han med forsk-
ning och utveckling inom firg, appliceringsfrégor,
felorsaksanalyser pa filtet och korrosionsskydd vid
Swerea IVF och sedan ndgot r driver han den egna

verksamheten Finman Firgkonsult AB.

HUR SER HAN DA PA BESTALLAR-
NAS KOMPETENS NAR DET GALLER
ROSTSKYDDSMALNING?

- Generellt har de senaste tio, femton iren inne-

burit att vildigt manga foretag och organisationer

pa bestillarsidan helt enkelt gjort sig av med den
kompetens man en ging hade inom ytbehandling.
Det innebir grovt uttrycke att nir man handlar upp
ytbehandling, sd dr man helt i hinderna pa material-
leverantsren och den som utfor mélningsarbetet, da
man helt enkelt inte har kompetensen i huset lingre.
I det sammanhanget riskerar man ocks att tappa
bort mycket av kvalitetsfrigorna. Vi lever ju idag i
en virld ddr vi inte bara verkar pa vir egen marknad,
utan pd EU:s inre marknad med savil bestillare som
utforare frén en rad olika linder. Allt det hiir kar
vikten av kvalitet, spdrbarhet och kompetens och
samtidigt har alltsi ménga foretag och organisationer
avhiint sig den kompetens som krivs f6r att hélla koll

pd dessa frigor, siger Arne Finman.

Arne Finman
héallandes foredrag pa
konferensen Ytskydd.

MEN KAN INTE BESTALLARNA

LITA PA ATT LANDETS UTFORARE/
MALARE HAR DEN KOMPETENS
SOM KRAVS?

- Generellt sett 4r mélarna hir i Sverige vildigt duktiga
och kvalitetsmedvetna, det 4r ingen tvekan om det.
Men, jag menar att det ir vildige viktigt att bestil-
larledet “ir med” nir det giller kompetensen, helt
enkelt eftersom det krivs for att de ska kunna ta till
sig de frigor som alltid kommer upp i storre projekt.
Annars riskerar dessa att bli “hingande i luften”. Det
4r ju vanligen s att till syvende och sist s& dr det bestal-
laren som méste fatta besluten om val av firgsystem,
forarbetsmetoder etc och ska dessa beslut bli bra, si
mdste man veta vad det handlar om. Alla val man
gor fir tekniska och ekonomiska konsekvenser och
att dd inte ha tillrickliga kunskaper om omradet dr

helt enkelt inte bra, konstaterar Arne Finman krasst.

OK, MEN DET MASTE VAL FINNAS
TEKNISKA KONSULTER SOM MAN
KAN ANLITA?

- Det stimmer och det gors ocksd i stor utstrickning
ndr det giller stérre projekt. Men, det finns helt
klart ett stort kunskapsbehov dven pa konsultsidan.
Utvecklingen stdr ju inte still, det kommer nya
produkter hela tiden, inte minst mot bakgrunden
av stindigt 6kade miljokrav. Det maste man halla
sig uppdaterad kring. Nya produkter kan kriva nya
forutsittningar och det méste man vara observant
p4, siger Arne Finman och fortsitter:

- Hir finns det ett antal aspekter att tinka pd.
Till exempel att ha ett kvalitetstink som bland
annat innefattar sprbarhet och att man kan félja
hela processen, béde nir projekt genomférs och i
framtiden, nir det kanske har visat sig att det blivit
nigot fel eller att ytbeliggningen inte hallic som
tinkt. D4 4r det bra att kunna gé tillbaka och se
vad som gjordes och hur. Om inte annat sa for att
se till att man inte gor samma misstag flera génger.

Det iir ocksd sd att om man anvinder en ny produkt
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som i sig sjilv dr bra med avseende pé egenskaper
och prestanda, men inte hanterar den pa rite sitt,
ja d4 kan den produkten fi ett déligt rykee och s&
forsvinner den. S& 4terigen, det krivs kunskap och
kompetens i alla led i kedjan.

Bestillarna ir alltsd de som factar de slutliga
besluten och dirmed ir det ocksd de som madste
sitta kraven.

- Det kan vara vildigt svart, speciellt om man inte
sjilv har den kompetens som krivs. Dirmed vilar et
tungt ansvar pd konsulter och ridgivare, inte minst
nir det giller att vara 6ppna och irliga med vad
olika val innebir. Det finns ju alltid ett ekonomiskt
tryck i sddana hir sammanhang och da uppstér
fragan: Ar bestillaren villig att satsa de pengar som
krivs for att verkligen f& det ytskydd man ir ute
efter, eller forsdker man hitta andra vigar? Hir
méste konsulter viga tala om f6r uppdragsgivaren
att: Det hir kommer inte att bli s bra som du vill,
beroende pa det och detta, siger Arne Finman.

For ndgra 4r sedan togs ett initiativ inom bran-
schen som ledde till en "omstart” av auktorisationen
for rostskyddsmalning.

- Detta ir vildigt positivt. Auktorisation, kontroll
av att egenkontrollen hos malande foretag fungerar
och verifiering av utférda arbeten, det ir en stor
styrka, siger Finman och fortsitter:

- Inom auktorisationen finns nu ett fokus pé atc fa
igdng en utbildning f6r rostskyddsmalare. En sidan
behovs, bide for att hoja kvaliteten och fér att hoja

statusen pd yrket.

VI VAR JU INNE PA DEN TEKNISKA
UTVECKLINGEN OCH NYA PRODUK-
TER TIDIGARE.

- Dir 4r det ju s3 att det finns mycket ildre teknik
som fungerar bra. Man behéver med andra ord inte
uppfinna hjulet p& nytt. I minga fall 4r det ocksa
s att ny teknik kommer fram som gor det mojligt
att f8 gammal teknik att bli anvindbar idag. Inte
sillan handlar det d4 om att anpassa ildre system
till dagens miljokrav. Rent kemiske 4r det ju sil-
lan ndgra problem att skriddarsy en formulering
och f3 snart sagt vilka egenskaper man vill. Sedan
mdste man ta hinsyn tll miljokrav, ekonomi med

mera och nir det vil 4r gjort, sd stdr man dir med

Vikten av kvalitet, sparbarhet och kompetens 6kar hela tiden nar det géller ytskydd, men manga féretag
och organisationer har inte kompetensen som kravs i huset, menar Arne Finman. Bilden fran byggnationen

av Stockholm Water Front.

en produkt som pd papperet dr bra, men som ir
oprdvad. Det behévs en gedigen provning av alla
sidana nya produkter innan de bérjar anvindas, och

det ir inte lite alla ginger, konstaterar Arne Finman.

OK, VAD KAN DA EN BESTALLARE
GORA FOR ATT OKA SINA
KUNSKAPER OM YTSKYDD?

- Det finns initiativ for ate sprida kunskap och
som stoder det hir med kvalitet och spérbarhet.
Auktorisation for rostskyddsmélning har vi redan varit
inne pd och dit kan man vinda sig for sivil rid som
déd. Yeskyddsgruppen, med ett 30-tal medlemsforetag
som har kompetens inom en ling rad ytskyddsmeto-
der, ir ett annat exempel pd en killa till information
och kunskap. Sedan fyller ju den &rliga konferensen
Ytskydd som ni sjilva arrangerar, en viktig funkdion da
den fungerar som ett forum dir inte minst bestillare
under informella former fritt kan prata igenom de
svarigheter man méter nir det giller ytskydd i snart

sagt alla former, konstaterar Arne Finman.

HELT NYLIGEN HAR OCKSA
YTTERLIGARE ETT INITIATIV
TAGITS PA OMRADET.

- Det ir Yiskyddsakamedien som ir resultatet av
en idédiskussion mellan mig och ytskyddseldsjilen
Tommy Thérn. Idén var helt enkelt att skapa en
akademi med kunniga och erfarna personer, som
kan hantera frigestillningar kring ytskydd pd ett
seridst, neutralt och kompetent sitt. Allesa att samla
minniskor med spetskunskaper “under en hatt” dit
foretag, organisationer och andra kan viinda sig med
fragor. Tanken ir att alla forekommande ytskydds-
metoder ska vara representerade, men rikeigt ddr dr
vi inte dnnu. I nuldget bestdr akademien av fem per-
soner med olika typer av spetskompetens, men den
kommer att utékas med fler kompetensomréiden.
Vi hoppas och tror att detta ska bli ett bra stéd till
den svenska industrin nir det giller det synnerligen

viktiga omradet ytskydd, avslutar Arne Finman.

Peter Olofsson
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